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PROGRAMA DE PARTNERS
MEXICO

IMPLEMENTACION

Nosotros ponemos

latecnologia.

Tu transformas la empresa.

Buscamos agencias y consultores independientes que implementen Netzo, un
ERP operativo, en PyMEs con operacion compleja. Tu aportas el conocimiento
para que funcione en cada operacion. Nosotros, un producto que no tienes

que construir ni mantener.

LA REGLA DEL PROGRAMA

Tu facturas tus servicios. Netzo facturala suscripcion.

COMO GANAS

POR QUE AHORA

DEMANDA

La IA empresarial empieza por buenos
registros.

Las empresas que quieran usar IA con su
propia informacién primero tienen que
estructurar su operacion. Ese trabajo es un
servicio, y alguien tiene que hacerlo.
POSICION

Llegar primero cuenta.

En ecosistemas maduros compites con
muchos partners por el mismo cliente. La
primera generacion de partners Netzo
construye su reputacion desde el inicio.
ACCESO

Influyes en el producto.

Somos un equipo pequeio de ingenieros.
Los primeros partners trabajan directo con
los fundadores, y lo que ven en campo entra
al roadmap.

Cada cliente es unarelacién de largo plazo, no un proyecto suelto.

Netzo se adopta por etapas. Estos son los servicios que facturas directamente al cliente en cada una.

A - ANTES DEL ARRANQUE
B Diagndstico de la operacion actual

B Calificacion con NETZO FIT y caso
econdémico

B Diseio de procesos: qué se conservay
qué se estandariza

RESULTADO Ingreso por proyecto en Ay B, mas ingreso recurrente en C, con el mismo cliente.

LO QUE PONE NETZO

IMPLEMENTACION
Configuracion de Netzo a la operacién

Migracion de catalogos, saldos e
inventario

Capacitacion por rol, con tareas reales

Arranque acompanado en piso

o

DESPUES DEL ARRANQUE RECURRENTE
Soporte de primer nivel y mejora continua

Expansion a nuevas areas, almacenes o
empresas

Integraciones con otros sistemas via APIy
webhooks

Andlisis e IA: reportes y agentes sobre datos
estructurados

Tu te concentras en la operacion del cliente. Lo demas es trabajo nuestro.

PRODUCTO

Un ERP que configuras, no programas
Tu tiempo va a diagnostico, procesos y
adopcion, donde esta tu diferencia.
Desarrollo, infraestructura, seguridad,
actualizaciones y timbrado CFDI corren por
nuestra cuenta.

NETZO PROGRAMA DE PARTNERS

PLATAFORMA

Abierta para construir encima

API documentada en OpenAPI 3.1, llaves
con permisos por alcance y webhooks.
Servidor MCP para conectar agentes de IA,
con aprobacion humana para cada cambio.

HABILITACION Y SOPORTE

El fabricante detras de ti

Guia de discovery, plantillas de caso
econdémico, materiales de venta, ambiente
de demostracion y soporte técnico de
segundo nivel.

CONTINUA AL REVERSO
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A QUIEN LE VENDES

Vendes por complejidad operacional, no por numero de empleados.

El cliente ideal es una PyME mexicana que ya superd lo que Excel puede sostener y para la que un ERP empresarial costaria mas de lo que aporta.

NETZO FIT - 8 PREGUNTAS ANTES DE INVERTIR HORAS EN UN PROSPECTO

Complejidad ¢;Tiene varias areas, almacenes o transformaciones que dependen entre si? Si - No
Dolor de informacion ¢La operacion depende de Excel o de personas clave? Si - No
Impacto econdmico ¢Hay capital, errores o tiempo material en juego? Si - No
Trazabilidad ¢Clientes, ISO o auditorias le exigen trazabilidad? Si - No
Urgencia ¢Hay un problema o un proyecto activo hoy? Si - No
Sponsor ¢Hay un duefio o director comprometido con el cambio? Si - No
Cambio ¢Hay un responsable interno y disposicion a cambiar? Si - No
Fit producto ¢Netzo cubre lo critico de su operacién? Si - No

LECTURA ¢Sialamayoria? Vale la pena una conversacién de discovery.

PERFIL DEL PARTNER

Buscamos gente que entienda la operacion y disfrute la tecnologia.

ENCAJAS SI.. LO QUE ESPERAMOS DE TI
B Clientes: ya trabajas con PyMEs industriales, de distribucion o W Capacidad: certificarte y mantenerte al dia con el producto
manufactura B Honestidad: calificar con evidencia y decir que no cuando no hay fit
B Conocimiento: entiendes inventarios, compras, produccién y costos B Método: entender antes de configurar, estructurar antes de
B Tecnologia: te sientes comodo con datos, APIs e IA, y te interesa personalizar
construir con ellos B Adopcién: medir el éxito por el uso en piso, no solo por el arranque
B Criterio: prefieres estructurar un proceso antes que programar una

Una implementacion que solo satisface a direccién pero castiga al operador

excepcion )
no es exitosa.

No buscamos revendedores de licencias ni desarrollos a la medida que eviten
adoptar estructura.
LAS OBJECIONES QUE VAS A ESCUCHAR

Cada objecion se responde con una pregunta, no con una funcionalidad.

SISTEMA ACTUAL PARTICULARIDAD PERSONAS
“Ya tenemos ERP o sistema contable.” “Nuestra operaciéon es muy “Mi gente no lo va a usar.”
. ”
:Qué parte de la operacion sigue ocurriendo particular. £Qué tareas sienten hoy que son captura
fuera de él? Clasifiquemos cada necesidad: proceso, adicional?

configuracion, integracion o desarrollo.

TIEMPO DINERO EXPECTATIVA

“No tenemos tiempo para “Esta caro.” “Lo que queremos es IA.”
implementazr.” ¢Contra qué costo lo estamos comparando? :Qué contexto confiable tiene hoy la IA para
¢Cuanto tiempo consume hoy seguir responder?

conciliando y apagando incendios?

COMO EMPEZAR

01 02 03 04

Conversacion Certificacion Primer proyecto acompaiado Practica propia

30 minutos para conocer tu practica, Capacitacion en producto y en método Implementas con el equipo Netzo a tu Operas con autonomia y haces crecer
tus clientes y tu region. de implementacion. lado. tu cartera.

Formemos la primera generacion de partners

Netzo. Web netzo.io

Las condiciones comerciales del programa las revisamos en la primera Correo hello@netzo.io
conversacion. Para tus clientes, entrega el documento «Netzo para empresas». WhatsApp +52 821 146 3625


https://netzo.io/
mailto:hello@netzo.io
https://wa.me/528211463625
mailto:hello@netzo.io?subject=Partners%20Netzo

